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2004年9月期　第3四半期　連結決算（総評）2004年9月期　第3四半期　連結決算（総評）

2003年9月期　第3四半期
（2002/10～2003/6）

2004年9月期　第3四半期
（2003/10～2004/6）

前年同期比

伸び率

売上高 ６，４３８ ８，２４９ ＋２８.１％

インターネット ２，８６７ ４，４３０ ＋５４.５％

アウトソーシング ３，５５９ ３，７６２ ＋５.７％

販売管理費
（販売管理費率）

９７１
（１５.１％）

１，１０５
（１３.４％）

＋１３.８％

営業利益
（営業利益率）

２７４
（４.３％）

３８８
（４.７％）

＋４１.６％

経常利益
（経常利益率）

３１１
（４.８％）

４０９
（５.０％）

＋３１.５％

当期純利益
（当期純利益率）

１５７
（２.４％）

△９８０
（△11.9％）

△５２４.２％

その他 １１ ５６ ＋４０９.１％

＋１９.８％１，２４６
（１９.４％）

売上総利益
（売上総利益率）

１，４９３
（１８.１％）

・インターネット事業の大幅な伸びにより、連結売上高は前年同期比＋２８.１％の増加。

・新規事業の発足。今期より「ひねらん課」から「クロスメディア課」に改称。

・大型案件の取り扱い増加により粗利率の低下。

・トライコーン１００％子会社化により発生したのれん代を一括償却し、△９８０百万の損失を計上。

（単位：百万円）
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2004年9月期　第3四半期　連結決算（総評）2004年9月期　第3四半期　連結決算（総評）

資産の部 03/9末 04/9 3Q末 増減

流動資産合計 ２，３４６ ４，６９４ ２，３４８

固定資産合計 ７６４ ９８１ ２１７

資産合計 ３，１１０ ５，６７５ ２，５６５

負債の部 03/9末 04/9 3Q末 増減

資本の部 03/9末 04/9 3Q末 増減

固定負債合計 １３０ ２，１９０ ２，０６０

負債合計 １，４５５ ４，０９２ ２，６３７

資本合計 １，６４２ １，５６９ △７３

負債・少数株主持分及び

資本合計
３，１１０ ５，６７５ ２，５６５

５７８１，３２４流動負債合計 １，９０２

単位：百万円（切り捨て）

■アルパインＣＢ発行による
　流動資産及び固定負債の増
　加　
　
→戦略的Ｍ＆Ａを行うための
　資金調達

→自己資本比率低下は一時的
　（転換されれば負債から資
　　本に）

■固定資産：投資有価証券の
　　　　　　増加

ポイントポイント

流動比率流動比率
（（03/903/9末）　　　　　（末）　　　　　（04/604/6末）末）

１７７１７７..２％→２４６２％→２４６..８％８％

固定比率固定比率
（（03/903/9末）　　　　　（末）　　　　　（04/604/6末）末）

４６４６..５％→６２５％→６２..５％５％

自己資本比率自己資本比率
（（03/903/9末）　　　　　（末）　　　　　（04/604/6末）末）

５２５２..８％→２７８％→２７..６％６％
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2004年9月期　第3四半期　（セグメント別連結決算）2004年9月期　第3四半期　（セグメント別連結決算）

03/9 3Q 04/9 3Q 伸び率

売上高 ２，８６７ ４，４３０ ＋５４.５％

売上総利益
６３０

（２２.０％）

８８２
（１９.９％）

＋４０.０％

営業利益
２４９

（８.７％）

４０７
（９.２％）

＋６３.５％

03/9 3Q 04/9 3Q 伸び率

売上高 ３，５５９ ３，７６２ ＋５.７％

売上総利益
６０４

（１７.０％）

５９６
（１５.８％）

△１.３％

営業利益
４１６

（１１.７％）

３８６
（１０.３％）

△７.２％

インターネットインターネット アウトソーシングアウトソーシング
（単位：百万円）（単位：百万円）

■■ 売上高売上高 　　　　：インターネット広告販売増　　　　：インターネット広告販売増
　　 Ｍ＆Ａ及び子会社の成長Ｍ＆Ａ及び子会社の成長

■■ 売上総利益　　売上総利益　　 ：大型媒体の売上増及び大型：大型媒体の売上増及び大型
　　　　　　　　　　案件増により粗利率低下　　　　　　　　　　案件増により粗利率低下

■■ 営業利益営業利益 ：グループ会社の収益化が営：グループ会社の収益化が営
　　　　　　　　　　業利益の増加に貢献　　　　　　　　　　業利益の増加に貢献

■■ 売上高売上高 ：取扱い件数増加により売：取扱い件数増加により売
　上安定成長　上安定成長 　　　　

■■ 売上総利益売上総利益 ：微減：微減

　　　　
■■ 営業利益営業利益 ：粗利率低下の影響：粗利率低下の影響
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セグメント情報＜インターネット事業連結＞セグメント情報＜インターネット事業連結＞

【売上高・粗利益・営業利益・営業利益率推移表】

■連結売上高　
　　前四半期比＋１３.８％
　　前年同期比＋６１.６％

＊ＧＺが３Ｑより連結対象

■連結営業利益
　　前四半期比△１８.１％
　　前年同期比＋８６.３％
　
＊ＧＺ営利　△１０百万円

ポイントポイント百万円

0
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800

1,000

1,200

1,400

1,600

1,800

02　4Q 03 1Q 03 2Q 03 3Q 03 4Q 04 1Q 04 2Q 04 3Q

12%

10%

8%

6%

4%

2%

0%

02/9
4Q

03/9
1Q

03/9
2Q

03/9
3Q

03/9
4Q

04/9
1Q

04/9
3Q

７８７

１９３

７５

営業利益率 ９.５％ ８.０％ ９.２％ ６.９％ ９.２％ ８.５％ １１.１％

１，０５５

８.０％

２１６

１，７０５

３１７

７９８

７３ １３６

１８８

１，２２５１，１２５

６４

２５１ ２５１

１０４１０４

連結四半期売上高 １，０１３ １，４９９

連結四半期粗利益 ２２５ ３１３

連結四半期営業利益 ９３ １６６

04/9
2Q

（単位：百万円）
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セグメント情報＜インターネット事業連結＞セグメント情報＜インターネット事業連結＞

【正社員数・生産性推移】

■正社員数　

・インターネット関連で新
　入社員の積極採用　　　
　（１５人）
・ガリレオゼスト連結の影
　響（１４人）

■生産性

・新入社員の採用により　
　低下

新入社員の戦力化に伴い、
生産性は改善される見込み。

ポイントポイント
人 百万円

0

10

20

30

40

50

60

70

80

02　4Q 03 1Q 03 2Q 03 3Q 03 4Q 04 1Q 04 2Q 04 3Q

0

5

10

15

20

25

30

（単位：百万円）

02/9
4Q

03/9
1Q

03/9
2Q

03/9
3Q

03/9
4Q

04/9
1Q

04/9
3Q

３６

正社員1人あたり売上高 ２１ ２２ ２８ ２２ ２３ ２４ ３１

４６３５

２３

７４５０４８連結正社員数 ３６ ４７

04/9
2Q
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セグメント情報＜インターネット事業連結＞セグメント情報＜インターネット事業連結＞

【第3四半期　グループ会社トピックス】

●コンテンツ事業部 →　有料コンテンツ　10万人（2Ｑ末）→13.2万人（3Ｑ末）

　　無料コンテンツ　 7.4万人（2Ｑ末）→ 8.7万人（3Ｑ末）

　　次世代着うた・着ムービー対応サイトの配信サービス開始により、

　　会員数増加（2004年2月から順次リリース）　

　　

●プロモーション事業部→　営業体制の確立により、モバイル広告売上の増加（★対前四半期比＋56.9％）

ハイジ

●第3四半期より連結対象

●今期成績　今期売上高：８５,４７５千円

　営業利益額：△９,７３９千円

●来期に向けて：セプテーニに吸収合併（2004年10月より）　基盤強化とシナジー効果を狙う

　　　　　　　：新規チャネル（代理店）獲得をめざす。

ガリレオゼスト
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セプテーニ連結＜売上構成比＞セプテーニ連結＜売上構成比＞

【連結売上構成比】
インターネット
関連子会社 4.4%

ＤＭ 45.0%

WEB広告 49.8%

ＤＭ 42.5%04/9
2Q

04/9
3Q

インターネット
関連子会社 7.3%

WEB広告 49.2%

その他 0.8％ その他 1.0％

2,768百万円 3,014百万円

・インターネット事業のシェア増加

・インターネット関連子会社の売上が全体に占める割合が増加　（4.4％→7.3％）
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セグメント情報＜インターネット事業単体＞セグメント情報＜インターネット事業単体＞

【売上高・粗利益・営業利益・営業利益率推移表】

■売上高　　
・売上は順調に増加
　　　前四半期比　＋7.7％
　　　前年同期比　＋51.0％

■粗利益率　19.5％→17.1％
・大型媒体の売上増
・商談の大型化

■営業利益　9.8％→7.6％
・粗利減の影響

Yahoo!最優秀代理店賞獲得

ポイントポイント百万円

0

200

400

600

800

1000

1200

1400

1600

02　4Q 03 1Q 03 2Q 03 3Q 03 4Q 04 1Q 04 2Q 04 3Q

14%

12%

10%

8%

6%

4%

2%

0%

（単位：百万円）

02/9
4Q

03/9
1Q

03/9
2Q

03/9
3Q

03/9
4Q

04/9
1Q

04/9
3Q

７６０

１６１

７９

営業利益率 １０.４％ ９.７％ １０.５％ ７.１％ ８.１% ６.７% ９.８%

９８６

７.６%

１９１

１，４８９

２５５

７６６

７０ １１３

１６１

１，１３４１，０３６

７４

２１８ ２１８

７６８４

単体四半期売上高 ９５４ １，３８３

単体四半期粗利益 １９７ ２６９

単体四半期営業利益 １００ １３５

04/9
2Q
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セグメント情報＜インターネット事業単体＞セグメント情報＜インターネット事業単体＞

【正社員数・生産性推移】

■インターネット事業部に
　新入社員１３名配属

■新入社員配属により生産
　性は一時的に下がるも、
　前年同期比では微増。

ポイントポイント

人 百万円

0

10

20
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40

50

60

02 4Q 03 1Q 03 2Q 03 3Q 03 4Q 04 1Q 04 2Q 04 3Q

0

5

10

15

20

25

30

35

40

45

　

02/9
4Q

03/9
1Q

03/9
2Q

03/9
3Q

03/9
4Q

04/9
1Q

04/9
3Q

２３

正社員1人あたり売上高(百万円) ３３ ３４ ３９ ２８ ２７ ２７ ３７ ３０

一人あたり営業利益(百万円) ３.４ ３.４ ４.２ ２.０ ２.２ １.８ ３.６

３５２２

２.３

５０４２３８単体正社員数(人) ２４ ３７

04/9
2Q
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セグメント情報＜インターネット事業単体＞セグメント情報＜インターネット事業単体＞

【取り扱い商品におけるカテゴリー別分類】

モバイル
7.9%

その他(ｸﾘｴｲﾃｨﾌﾞ等)
0.5%

バナー
11.9%

タイアップ
18.9%

テキスト4.7%

オプトインメール
19.8%

メルマガ
9.9%

リスティング
26.4%

モバイル
8.2%

その他(ｸﾘｴｲﾃｨﾌﾞ等)
0.3%

バナー
15.7%

タイアップ
17.3%

テキスト5.8%

オプトインメール
15.6%

メルマガ
9.2%

リスティング
27.9%

WEB
61.8%

メール
29.7％

そ
の
他

WEB
66.7%

メール
24.8%

そ
の
他

22.2%
25.2%

26.4%

27.9%

03/9 4Q
04/9 1Q

04/9 2Q

04/9 3Q

04/9 2Q 04/9 3Q

リスティングシェア率推移
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セグメント情報＜アウトソーシング事業連結＞セグメント情報＜アウトソーシング事業連結＞

【売上高・粗利益・営業利益・営業利益率推移表】

■売上高
・前四半期比　　＋2.8％
・前年同期比　　＋13.4％

■粗利益率　16.4％→14.8％
・メール便の低価格化

■営業利益率 11.1％→9.4％
・粗利益の減少が響く

＊今後はＤＭ以外の取扱商品
　を拡大

ポイントポイント百万円

02/9
4Q

03/9
1Q

03/9
2Q

03/9
3Q

03/9
4Q

04/9
1Q

04/9
3Q

１，２００

１９５

１２７

営業利益率 １０.６％ １０.６％ １２.２％ １１.５％ １１.８% １０.３% １１.１%

１，１２９

９.４%

１９６

１，２８０

１８９

１，２１２

１３０ １２０

１９３

１，２３７１，１９０

１２９

１９６ ２０２

１２８１４０

単体四半期売上高 １，２１７ １，２４５

単体四半期粗利益 ２１４ ２０４

単体費半期営業利益 １４８ １３８

04/9
2Q

（単位：百万円）
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セグメント情報＜アウトソーシング事業連結＞セグメント情報＜アウトソーシング事業連結＞

【正社員数・生産性推移】

■新入社員５名配属
　

■生産性横ばい

ポイントポイント人 百万円
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0

02/9
4Q

03/9
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03/9
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03/9
3Q

03/9
4Q

04/9
1Q

04/9
3Q

２７

正社員1人あたり売上高(百万円) ４４ ４６ ４８ ３８ ４７ ３９ ４１ ４２

一人あたり営業利益(百万円) ４.７ ４.９ ５.９ ４.４ ５.６ ４.１ ４.６

２９２６

４.０

３０３１２５連結正社員数(人) ２５ ３０

04/9
2Q
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セプテーニ単体＜業種別顧客構成比＞セプテーニ単体＜業種別顧客構成比＞

【広告主の業種別分類】

金融

12.6%

教育・人材

21.7%

情報通信

45.1%

04/9 3Q

04/9 2Q

INT

INT

その他
2.1%

情報通信
41.4%

教育・人材
13.4%

金融
14.8%

小売・通販
7.2%

不動産
2.1%

各種サービス
11.3%

食品・化粧品
7.7%

OS

小売・通販
30.4%

教育・人材
22.0%情報通信

9.5%

その他
8.7%

食品・化粧品
8.8%　　

各種団体
8.6%

レジャー･旅行
6.2%

不動産
5.8%

共通業種に対しての営業を強化
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第3四半期NEWS　（2004.04～2004.06）第3四半期NEWS　（2004.04～2004.06）

　2004年　４月

　（株）ガリレオゼスト　 ４月から連結対象

　2004年　5月

　アルパインCB発行 戦略的M&Aのため、資金を調達

今期中に数件のM&A完了予定

　アウトバーン販促開始 トライコーン(株)の営業体制をサポート

インターネット・アウトソーシングの既存顧客へ販

売スタート(＊アウトバーン：データベース連動型メール配信ASP)

　2004年　6月
　トライコーン(株) 100％子会社化(7月から連結対象)

　７月以降
　ｱｳﾄｿｰｼﾝｸﾞ事業部組織変更 営業組織の見直しによる効率化
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第3四半期決算を終えて／通期進捗状況第3四半期決算を終えて／通期進捗状況

04/9第3Q累計 04/9通期目標

売上高 ８，２４９ １１，２００

経常利益 ４０９ ５８０

純利益 △９８０ △９００

（単位：百万円）

連結セグメント別売上高構成比率

ｱｳﾄｿｰｼﾝｸﾞ事業
54.3％

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ事業
45.6％

その他

0.1％

ｱｳﾄｿｰｼﾝｸﾞ事業
66.6％

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ事業
32.3％

その他

1.1％

ｱｳﾄｿｰｼﾝｸﾞ事業
45.6％

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ事業
53.7％

その他

0.7％

03/9末02/9末 04/9 3Q

※その他：クロスメディア課（04年4月より）
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資料①　会社概要資料①　会社概要

株式会社セプテーニ（SEPTENI Co.,Ltd.）

1990年10月29日（9月決算）

2001年8月9日（JASDAQ：4293）

446,817,552円

56,180.01株

RealとWebのマーケティング総合支援企業

[1]インターネット事業

[2]アウトソーシング事業

98名（単体）120名（連結）※正社員

122名（単体）157名（連結）※従業員

平均年齢 26.7才

主要株主

株主数

自己株数

役員構成

七村 守　 　　 : 19.9％

株式会社ビレッジセブン : 18.5％

フエラインス ウント ウエストバンク: 3.7％

クライアンツ アカウント

清水 洋 : 2.8％

ケス デポ ェ コンシニヤシオン パリ : 2.7％

3,476名（2,431名/03年9月30日現在）

1,104.96株

代表取締役社長（CEO）：七村 守　49才

専務取締役　　（CFO）：野村宗芳 45才

常務取締役　　（CMO）：佐藤光紀 29才

2004年6月30日現在

2004年7月1日現在

商号

設立

株式上場日

資本金

発行済株式数

事業ドメイン

事業内容

従業員数
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資料②　セプテーニグループ事業内容資料②　セプテーニグループ事業内容

事業区分 事業内容 関係する会社

【CDP事業/DM等の発送代行業(コストダウンプラン事業)】

カタログやパンフレット、販促DMといった紙媒体の発送業務を中心に、企業や学校が
自社内で行っている諸業務の代行をコストダウンとスピードアップで実現できるサー
ビスの提供

株式会社セプテーニ
アウトソーシング事業部

アウトソーシング事業部
【データベースマーケティング事業】

企業の販売促進にかかるコストを抑える、データベースを生かした効果の高いプロモー
ションの開発・提供、またロイヤルティカード(ポイントカード・メンバーカード)や
ロイヤルティプログラムの開発・運営

株式会社アイディーズ
持分法適用関連会社(出資26.3%)

【ASP事業】

広告効果測定サービスシステムの開発・保守

オプトメール株式会社
連結対象会社(出資100%)

【デジタルマーケティング事業】

ASP型デジタルマーケティングサービス「Digima」を核に、キャンペーンプランニング
から、システムカスタマイズ、運用・保守、効果検証まで一連のプロモーションフロー
をワンストップで提供

株式会社ガリレオゼスト
連結対象会社(出資100%)

【メールマーケティング事業】

データベース連動型メール配信ASP「アウトバーン」の企画・開発・運営

トライコーン株式会社
連結対象会社(出資100%)

【メディアネットワーク事業】

媒体社の広告枠販売代行を行うメディアネットワーク事業

株式会社ピュアクリック
連結対象会社(出資100%)

【モバイルコンテンツ事業】

携帯電話向け配信コンテンツの企画開発や、携帯電話向け公式番組の提供

株式会社ハイジ
連結対象会社(出資83.6%)

【インターネットメディア事業】

プレゼント情報紹介をベースに、ゲーム企画などを盛り込んだユーザー参加型の懸賞
サイト「Warau.Jp」の企画・開発・運営

株式会社オープンスマイル
持分法適用関連会社(出資33.3%)

【インターネット広告代理事業】

インターネット上のプロモーション全般を代行。マーケティング戦略立案・メディア
プランニング・メディアバイイング・クリエイティブ・効果測定/分析などのサービス
提供

株式会社セプテーニ
インターネット事業部

インターネット事業部



19

資料③　四半期連結売上高及び粗利益推移資料③　四半期連結売上高及び粗利益推移

百万円
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02/9
4Q

03/9
1Q

03/9
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03/9
3Q

03/9
4Q

04/9
1Q

04/9
2Q

04/9
3Q

（単位：百万円）

02/9
4Q

03/9
1Q

03/9
2Q

03/9
3Q

03/9
4Q

04/9
1Q

04/9
3Q

２，０１４ ２，１８５

４１５

３，０１４

５１１４１３

２，３１６２，０３３

４４８

２，４６６

４５４４０３

連結四半期売上高 ２，２２０ ２，７６８

連結四半期粗利益 ４２８ ５２７

04/9
2Q
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資料④　従業員数の推移と生産性資料④　従業員数の推移と生産性

百万円 百万円

0

500

1,000

1,500

2,000

2,500

3,000

3,500 30

25

20

15

10

5

0
02/9
4Q

03/9
1Q

03/9
2Q

03/9
3Q

03/9
4Q

04/9
1Q

04/9
2Q

04/9
3Q

02/9　4Q 03/9　1Q 03/9　2Q 03/9　3Q 03/9　4Q 04/9　1Q 04/9　3Q

２，０１４

８０.０

(４９.３)

正社員一人あたり売上(百万円)

(営業員一人あたり売上)

２５

(４１.０)

２６

(４３.０)

２８

(４７.５)

２３

(３９.０)

２５

(４４.８)

２５

(３９.８)

２６

(４７.６)

２，１８５

２４

(４１.５)

９１.３

(５６.０)

２，０３３ ３，０１４

１２８.０

(７２.６)

７７.３

(４７.０)

２，４６６２，３１６

９９.０

(６２.０)

８９.７

(５１.７)

連結四半期売上高（百万円） ２，２２０ ２，７６８

連結正社員数[四半期平均](人)　　　　　

(連結営業正社員数[四半期平均])

７９.３

(４６.７)

１０７.６

(５８.３)

04/9　2Q


	

